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[RAKAM HABER])

CiROSU 10 MILYAR TL'YE
YAKLASTI

3 BiN 700’0 ASKIN MAGAZASI VE 21 BiN CALISANI iLE SEKTOR LIDERI OLAN
BiM, 1 MILYAR TL'LIK CIROYA KOSUYOR. SIRKETIN HEDEFi BU YIL 375 YENI
MAGAZA ACMAK

995 yilinda 21 majaza ile faaliyete baslayan BIM,

bugiin Tiirkiye'nin gida perakende pazarinin bir

numaral ismi... Temel gida ve tiiketim malzemele-

rinin miimkiin olan en uygun fiyat ve en yiiksek
kaliteyle titketiciye ulastirmay hedefleyen sirketin en onemli
ozelliklerinden biri de ‘hard discount’ yani ‘yiiksek indirim’
modelini Tiirkiye’ve getirmesi. BIM'in portfoytiniin ise 600
iiriinle simirh tutulmasina dzellikle dikkat ediliyor... 10 yil
énce net satiglarinin 1 milyar TL'yi gectigini belirten BiM icra
Kurulu Uyesi ve CFO’su Haluk Dortluoglu, bugiin geldikleri
noktay1 soyle anlatiyor: “2004 yilinda 1000'inci magazamizi
actik. 2010 yilinda 6 milyar 574 milyon TL ciroile sektor lider-
ligine ulastik. 2012 yilinda da 10 milyar TL’ye yaklasan ciro-
muzla, Tiirkiye gida perakende pazarindaki bir numarali
pozisyonumuzu saglamlastirdik. Gelisimimizi, kalite anlayis
ve miisteri memnuniyeti énceliginden vazge¢meksizin, etkin
maliyet yonetimi politikasiyla siirdiiriiyoruz. 2012 yih sonu
itibar1 ile 20 bin 724 ¢calisamimiz ve yil iginde yaptiimiz 241
milyon TLlik yatirim ile sektor lideriyiz. Bunun yani sira en
yaygin magaza agina sahip perakende firmasiy1z ve magaza
sayisinda da birinciyiz. Giinde 2.8 milyon kisi BIM'den aligve-
ris yapiyor. Her alanda sektoriin lideriyiz.” Dortluoglu,
BIM’in basarisinin altinda yatan en énemli nedenleri de soyle
dzetliyor: “Bagarimizin temelinde Tiirkiye'nin

YURTDISINDA 300 MAGAZAYA ULASACAK

9% 68'i halka acik olan BIM'in geri kalan kismi ise 8 ortak
tarafindan farkl oranlarda béliigiilmiis durumda. Hisse
deperlerinde de performansimi gliclii bir sekilde ortaya
koyan sirketin 3 y1l nceki hisse degeri 32 TL iken,
bugiin bu deger 90 TL diizeyine ulast1. Dortluoglu,
“Sadece son bir yilda 60 TL civarindan 90 TL'ye ulagtik.
Giiclii performansimiza paralel olarak kisa vadede

oynamalar gelse de, hisselerimizin degeri orta ve uzun
vadede yiikseliyor. Zaten BIM bugiin perakende sektd-
riindeki en degerli kurulus” diyor. Yaklagik 500 tedarik-
¢i firma ile calisan BIM’in 6zel markali dirtinleri tercih
etmesinin temel nedeni ise giivenilirligi konusunda stip-

kosullarina uygun yiiksek indirimli perakende
is modelini {ilkemize getirmis olmamiz yer ali-
yor. Bu modelle, kaliteden hi¢bir 6diin verme-
den operasyonel maliyetlerimizi en diisiik
seviyede tutuyor, bunu miisterilerimize fiyat
indirimi olarak yansitiyor ve boylece rakipleri-
miz kargisinda 6nemli bir avantaj elde ediyo-

TOPTAN FiYATINA
PERAKENDE SATIS

heye yol agmayan iiriinleri miisterimize
sunabilmek. Yurtdisindaki ilk magaza-
sini 2009 yilinda Fas’ta agan BIM'in
hedefi, yilsonuna kadar 160 magaza ile
faaliyet gostermek. Ge¢tigimiz Nisan
ayinda Misir’da da ilk magazalarimi
actiklarini dile getiren Haluk
Dortluoglu, yaptiklar: yatirimlar: ve

ruz. Bunu yaparken, kaliteden 6diin vermiyor
olusumuz miisteri memnuniyetini ve baghhig-
ni siirekli artiryor. Miisterilerimize kaliteli Girtinleri en diigiik
fivatla sunarken maliyet yonetimini de etkin bir sekilde yapa-
bilmemiz hizli biiyiimemizde énemli rol oynuyor.
Miisterilerimizin talep ve ihtiyaglarini en iyi sekilde kargila-
maya odaklamirken yaptigimiz yatirimlarla da hizmet agimz1
genisletmeye devam ediyoruz.”

32 www.platinonline.com

yurtdist hedeflerini soyle agikhiyor:
“Hedefimiz ii¢ y1l icinde 300 magazaya
ulagmak. Su anda en biiyiik perakende zinciri konumun-
da bulundugumuz Fas’a bugiine kadar yaklagik 50 mil-
yon dolar yatirim yaptik. Tiirkiye'nin istikrarli konumu
tiim bunlari yapabilmemiz icin bize olanak sagladi.
Fas’ta Tiirkiye adinin, boyle biiyiik bir yatirim ile yan
yana durmas: da Fas halkina giiven telkin etti. Misir’da
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HALUK DORTLUOGLU

ise ilk etapta 30 magaza hedefimiz var. Tiirkiye’de
oldugu gibi, Misi’da da yiiksek indirim modelini uygu-
lamaya devam edecegiz. Misir magazalarida 600-650
arasi iiriin satiga sunulacak. Bu iiriinlerin 500 kadar
dogrudan Misirl: {ireticilerden tedarik edilecek, kalan
100 civarindaki {iriin ise Tiirkiye’den ihrac edilecek. I¢
pazardaki basarimizi yurtdisi pazarlara tasima vizyo-
numuz dogrultusunda ileride yeni pazarlara girmeyi
hedefliyoruz. Orta vadede 6neeligi Kuzey Afrika ve
Ortadogu pazarlarma veriyoruz.”

BIMCELL 530 BiN ABONEYi ASTI

Mobil iletisim sektériine de hizli bir giris yapan BiM’in
su an itibariyle 530 bini askin abonesi bulunuyor.
“BIMCell ile karmagik paketler ve gizli fiyatlandirma-
lar icermeyen sade, ekonomik ve tiiketici icin bir katma
deger ortaya koyan ¢oziimler sunuyoruz. Hicbir zaman
klasik bir operatir olmay1 diisinmiiyoruz” diyen
Dortluoglu, bu alandaki planlarini da su sekilde dile
getiriyor: “Mobil iletisimde belli asamalar var. Biz su an
satig-pazarlama tarafindayiz. En uygun fiyath tarifeleri
belirlemeye Gzen gosteriyoruz. Bunun bir¢ok bagka

Periyod : Aylik

ayag: var. Baz istasyonu kurma, donanim yatirimi, CRM siirec-
leri gibi... Konunun bir diger boyutu da lisanstir. Su an mevzuat
uygun olmadig i¢in sanal operatérliik lisansi almiyoruz.
Miikerrer vergileme nedeni ile halen Tiirkiye’de sanal operator
olmak pratikte miimkiin degil. Mevzuat uygun hale gelirse
sanal operatiir olabiliriz. Su an i¢in bir yatirim planimiz yokama
ilerde olarak gerekebilir. Su ana kadar sinirli miktarda da olsa
donanim ve yazilim yatirimi yaptik. {leride, gerektiginde de
béyle bir atihmi gergeklestirmeyi diisiinebiliriz.”

“ULUSLARARASI 10 TURK MARKASINDAN BIRi
OLACAGIZ"

Son olarak BIM’in 2023 vizyonundan séz eden Haluk
Dortluoglu, sunlari séylityor: “Ulkemizin 2023 icin kendisine
koydugu hedeflerden biri 10 uluslararast marka cikarmaktir. Bu
10 markadan ikisinin perakende sektoriinden ¢ikmasi bekleni-
yor, BIM bu iki markadan biri olacaktir, Boylece Tiirkiye de
perakende sektériindeki énemli uluslararas: oyunculardan biri
haline gelecek. Su anda Tiirkiye'nin perakende lideri biziz.
Uluslararas: arenada da énce Fas'a, simdi de Misir'a vaptifiniz
vatirimlarla adimizdan séz ettiriyoruz. Tiirkiye'deki tiiketicile-
rin yani sira is ve yatirim ortamu uygun diger iilkelerin tiiketici-
lerini de hedefleyen, her kosulda miisteri memnuniyetini
yiikseltmeye odaklanan, toplum ve ekonomi icin deger iireten
bir kurulus olarak yolumuza devam etmek istivoruz.”

530 BINi ASKIN ABONES|I BULUNUYOR,.
“BIMCELL ILE KARMASIK PAKETLER VE
GIZLI FIYATLANDIRMALAR ICERMEYEN
SADE, EKONOMIK VE TUKETICI iCiN BiR
KATMA DEGER ORTAYA KOYAN COZUMLER
SUNUYODRUZ..."
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SURDURULEBILIR BUYUME HEDEFLIYOR

2012 yilinda Tarkiye capinda 3 bin 720 subeye ulasan
BIM'in net karn %11 artisla, 331.3 milyon TL'ye cikarken,
satislan da % 21 oraninda artmisti. Sadece 2012 yili iceri-
sinde Turkiye'de 2 bin kisilik yeni istihdam gerceklestiren
BIM'in 2013 hedeflerini ise Haluk Dortluoglu Ozetliyor:
“2013'te yurticinde biytme hedeflerimiz dogrultusunda
calismalarimizi strdartrken, yurtdisinda da Fas’in ardin-
dan Misir'da da faaliyete gecmis bulunuyoruz. 2013'te
surddrdlebilir bir zemin tzerinde biytimeye devam edece-
giz. Bu yil icinde 375'e yakin yeni magaza acmayi planliyo-
ruz. Fiyat indirimi sunarken kaliteden ¢diin vermedigimiz
icin musteri memnuniyeti ve baglihdi strekli bir sekilde
artiyor. Basarill maliyet yénetimimiz ve dtistk kar marji-
mizla biyGmemizin stirecegini 6ngdriyoruz.”
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